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L'assurance-vie détenue par une fiducie mixte au bénéfice d'un conjoint, une
solution a des besoins complexes

Dans les cas complexes de succession, un testament ne suffit pas toujours pour exécuter les volontés du défunt.
Certains clients ont bescin de guelgue chose de plus : il leur faut une fiducie. Une fiducie bien établie peut détenir
presque nimport quel bien et un fiduciaire est en mesure de prendre des décisions éclairées pour répondre a
presque toutes les éventualités, tout en respectant les intentions de la personne qui a créé la fiducie.

Les fiducies peuvent notamment détenir des contrats d'assurance-vie, gérer les affaires d'un particulier et, dans une
certaine mesure, donner le bien et le revenu a la personne désignée dans le document de la fiducie.

Etude de cas

Robert, 4gé de 67 ans, traverse une période difficile. Sa seconde épouse, Alice, Sgée de 65 ans, est incapable de subvenir
& ses propres besoins, a la suite d’'un accident vasculaire cérébral. Elle souffre d'une déficience physique et d'une
incapacité mentale; sinon, elle est en bonne santé et a de fortes chances de vivre encore trés longtemps. Robert s'essouffle
& s'occuper 3 la fois de sa femme et de son entreprise Robert & Cie. De plus, il vient d'apprendre qu'il est atteint d'un
cancer et qu'il n'en a que pour gquelques années.

Robert est titulaire d'un contrat d'assurance Temporaire Sun Life d'un million de dollars, sur sa téte, dont le bénéficiaire est
l'organisation caritative XYZ. |l a aussi une assurance Universelle Sun Life sur plusieurs tétes, d'un million de dollars, payable au
dernier décés, pour lui-méme et Alice; ce contrat sur plusigurs tétes doit servir & couvrir l'impdt sur les gains en capital, lors de la
vente de l'entreprise au déces de Robert et d'Alice,

Robert a trois enfants, issus d'un marage précadent, mais pour diverses raisons, aucun d'eux n'est intéressa, capable ou prét &
prendre la reléve, autant pour la gestion de l'entreprize que pour les soins que nécessite Alice.

La formule de soins rémunérés et a plein temps semble &tre la seule option. Pour le moment, Robert peut se permettre les frais
associés aux soins d'Alice, mais il craint que ses héritiers n'aient pas suffisamment d'argent pour prendre en charge les soins, pour
une période prolongée, sl devait décéder avant sa femme. Il tient & ce qu'XYZ demeure le bénéficiaire du contrat d'assurance-vie
Temparaire Sun Life, mais, d'un autre coté, Alice nsque d'avoir besoin des fonds de ce contral pour ses propres soins. Par ailleurs,

si Alice décéde avant lui, il est fort possible que ses enfants aient besoin de I'argent.
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De surcroit, Robert vient d'apprendre gu'XY Z risque de perdre son statut d'organisme de bienfaisance ou d'étre placée sous
le contrdle de [Etat. Ce n'est pas tellement I'éventuelle disparition du crédit dont bénéficient les dons caritatifs qui tracasse
Robert, rnaiES plutit la perspective de vair partir son argent a une organisation sans vocation de bienfaisance, ou pire
encore, & I'Elal.

Robert a pensé tout d'abord nommer ses enfants comme bénéficiaires de son contrat de Temporaire Sun Life, de fagon &
ca qu'ils puissent décider eux-mémes si Alice & besoin de 'argent, dans le cas ol Robert décéderait avant elle, Sls
pensent qu'elle n'en a pas besoin, ils gardent alors 'argent. Si, par contre, ils décident qu'ils n'ont pas besoin de ces fonds,
ils peuvent en faire don & XYZ. 51, au déacés de Robert, XY Z n'exisle plus, ses enfants peuvent alors faire don de Fargent &
une autre organisation caritative partageant des objectifs similaires. Cependant, Robert craint que ses enfants gardent
l'argent - méme si Alice an avait besoin ou si elle devait décéder avant Robert — et quiils n'en fassent pas don 4 une
organisation cartative. Les oeuvres de bienfaisance jouent un rdle important dans le plan de succession de Robert, mais
ses enfanis ne partagent guére sa passion.

Son aviocat lui conseille d'introduire une certaine souplesse au niveau des dong, dans son testament, mais Robert ne tient pas a ce
gue tout ke monde soit au courant du produit de son assurance qui serait alors assujetti a des frais d’ homologation et a des
honoraires d'exécuteur testamentaire. || craint aussi que sa famille n'essaie de contester ses plans de bienfaisance, s'il en fait
mention dans son lestament

Robeard ne paut pas nan plus transférer |2 fitre de proprigté du contral d'assurance 4 Alice, puisqu'elle se frouve dans lincapacité de
le représenter. Seul le titulaire du conltrat peut changer de béndficiaire. Méme le mandataire de Robert, relatif & ses biens, ne peut
modifier la désignation de bénéficiaire et d'ailleurs, son mandat prandra fin au décés de Robert.

Robert a besoin de quelgu'un de toute confiance qui prendra soin de sa femme et de sa famille, qui suivra ses volontés concemant
SO0 assurance-vie et sa succession et qui prendra au sérieux son dévouement auprés des ceuvres de bienfaisance.

Etablissement et utilisation d'une fiducie mixte au profit du conjoint

Comme Robert et Alice ont I'un et I'autre plus de 65 ans, les conseillers de Robert lui recommandent d'établir une fiducie
mixie au profit du conjoint, De cette fagon, ses aclions, ses obligations et sa part dans Robert & Cie peuvent &fre
transférées & la fiducie mixte au profit du conjoint, en franchise dimpdt; i| n'en serait pas de méme avec une fiducie
ordinaire entre vifs.'. |l peul aussi ransférer les contrats d'assurance-vie & la fiducie, mais, dans ce cas, le transferl sera
traité comme une disposition des contrats et imposé & ca titre sur la partie de la valeur de rachat gui excéde le colt de base
rajusté des contrats. Les fiduciaires peuvent alors gérer les actifs du vivant et au profit de Robert et d'Alice. Ces derniers ont
droit, durant toute leur vie, au revenu de fiducie. Par la suite, le fiduciaire peut distribuer le bien fiduciaire a n‘importe quelle
persanne ou institution qu'aura chioisie Robert ou gérer le bien fiduciaire a leur profit.

Le revenu de fiducie distribué & Robert et & Alice sera imposé a leur taux marginal d'imposition, ce gui est un avantage de la
fiducie mixte au profit du conjoint. Si le revenu demeurait dans la fiducie, il serait alors imposé aux taux maximums pour les
impots fedéral et provincial. Autre avantage de ce genre de fiducie © du vivant de Robert et d'Alice, |a régle de disposition
présumee aprés 21 ans qui s'applique aux autres fiducies entre vifs ne s'applique pas a la fiducie mixte au profit du conjoint
avant le décés du conjoint survivant, Aprés |sur déces, si la fiducie existe toujours, cette régle s'appliquera. Comme le bien
fiduciaire est présume avoir élé ceds tous les 21 ans, la fiducie risque d'étre iImposée sur les gains en capital, Pour &viter
catte imposition, la fiducie peut tout simplement distribuer le blen fiduciaire et dissoudre la fiducie, si Robert et Alice Iui en
ont donné le pouvaoir.

Robert béndficie du titre de propriete, sachant que lorsqu'il ne sera plus en mesure d'en assurer la gestion une personne en
qui il & loute confiance le fera 4 sa place, Au déciés de Robert, |a fiducie se substilue au testament et permel de gérar ou de
distribuer les biens fiduciaires sans frais d'homolegation et en toute confidentialité. Robert peut méme étre le fiduciaire initial
at nommer des fiduciaires suppléants qui prendront la reléva de la fiducie 4 son décés ou &'l n'est plus en mesure dexercar
ses fonctions. Au décés d'Alice, il sera beaucoup plus difficile, pour les bénéficiaires évincés - les enfants de Robert, par
exemple - de contester la distribution de la fiducie a une ceuvre caritative.

En dépit de ces avantages, 'établissement d'une fiducie mixte au profit du conjoint présente plusieurs difficultés dans le cas
de Robert.

L'une d'elles a trait au transfert des actions de Robert & Cie & la fiducie mixte au profit du conjoint. Lorsgue la fiducie vendra
finalement les actions, elle ne pourra pas bénéficier de I'exonération de 750 000 § sur les gains en capital puisgu'elle est
strictement réservée aux particuliers. Dans I'hypothése d'un PBR nul des actions, Rebert pourrait circonvenir ce probléme
en échangeant 750 000 & de ses actions de Robert & Cie contre une classe d'actions différente avant de les transférer 4 la
fiducie. En choisissant de ne pas transférer les actions en franchise dimpdt, Robert produit un gain en capital et peut

! Entra vifss signifie «pendant la vies. Ca tarme s'applique aux fiducies créées du vivant du particulier, en opposition aux fiducies
testamentaires qui elles sont établies par testament personnel et qui n'entrent en vigueur gu'aprés le décés du particulier,
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appliquer l'exonération cumulative des gains en capital pour éliminer ses obligations fiscales. Dans la mesure ou Robert
inzlut le gain en capital sur ses actions, le codt de base rajusté de ces actions augmentera. Les actions pourraient alors &tre
& nouveau fransférées, cete fois-ci 8 Ia fiducie, avec le reste de ses actions de Robert & Cie, avec un CBR plus éleva, 5l
utilise maintenant l'exanération, Robert réduit le mantant de Mmpdt sur les gains en capital que devront acquitter les
fiduciaires, au décés de Robert et d'Alice, lors de la vente des actions de Robert & Cie.

Robert doit maintenant s'atteler & un autre probléme : s'assurer gue l'oeuvre canitative XYZ (ou une autre si celle-ci a perdu
son agrément, a cessé d'exister ou se lrouve sous le contrile de I'Etat) recoive |e produit de 'assurance-vie du contrat de
Tempaoraire Sun Life dont Robert est propriétaire, sini Alice ni ses enfants nont besain de Margent, Comme nous Mavons
indigqué précédemment, Robert ne peut pas fransférer le titre de propriété de ses contrats d'assurance-vie a la fiducie, sans
comptabiliser des gains sur contrat imposables. Pour le contrat de Temporaire Sun Life de Robert, ceci ne présenta pas de
probléme puisque le contrat n'a pas de gains imposables. Par ailleurs, le contrat d'assurance Universelle Sun Life sur
plusieurs tétes payable au dernier décés est financé au minimum depuis son établizsement et n'a pas, lui non plus, de gros
gains sur contrat,

La fiducie peut, en sa qualité de nouveau propriétaire du confrat, transformer 'assurance ternporaire &n une assurance
permanente et revoir I8 niveau de financement des deux contrats, une fois les transferts terminés. Comme tous les actifs
proviennent de Robert, c'est a i, de toute fagon, que revient |2 revenu de la fiducie. Les valeurs de la police d'assurance
exonéres continueront & croflre & lI'abr de limpiét dans la fiducie, du vivant de Robert et dAlice.

Robert n'a plus besoin de se soucier de désigner des bénéficiaires pour les contrats, puisque la fiducie en est propriétaire.
Les fiducigires nommeront la fiducie comme bénéficiaire du produit des contrats et pourrant ensuite le répartir selon les
directives gu'aura données Robert dans le document de la fiducie, | est nécessaire de proceder ainsi pour administrer les
fonds nécessaires aux soins dAlice, puisqu'elle est frappée dincapacité mentale et gu'slle ne peut donc pas élre désignée
comme béndficiaire. || est préférable de désigner la fiducie comme bénéficiaire du produit puisque les fiduciaires devrant
utiliser 'argent au profit d'Alice.

Si Alice n'a pas besoin d'argent au décés de Robert, ou 5i elle décéde avant Rabert, les fiduciaires peuven! délerminer s leg
enfants de Robert ont besoin de Fargent (selon les directives gqu'a donnees Robert dans le document de la fiducie). Siles
enfants de Robert ont besoin d'une partie ou de |a totalité des fonds, les fiduciaires peuvent alors leur distribuer la totalité ou
une partie de largent (le solde allant & 'organisation caritative). Les fiduciaires peuvent aussi choisir de remettre tous les
fonds a lNoewre caritative XYZ {ou a une oeuvre caritative partageant les mémes objectifs si XYZ n'existe plus ou sielle a
perdu son agrément au déces de Robert). Advenant la disfribution du revenu ou du capital & un tiers, avant le décés du
dernier conjoint survivant, le roulement 8 la fiducie ne constitue plus un avantage,

Le don de bienfaisance a le grand avantage de créer un crédit d'impdt que la fiducie peut utiliser pour compenser en partie
ou en totalité 'impat & acquitter a la vente de Robert & Cie. Les fiduciaires bénéficient d'une certaine souplesse guant au
délai permis pour la vente de Robert & Cie et pour |2 don a l'organisation XYZ, Trés certainement qu'ils préféreront attendre
le décés de Robert et d'Alice avant de vendre Robert & Cig, de fagon & pouvoir consacrar au moins une partie du revenu
aux soins que nécessite Alice,

Si Rohert décéde avant Alice, les fiduciaires peuvent conserver le capital-décés du confrat sur la téte de Robert. Au décés
d'Alice, ils peuvent vendre Robert & Cie et faire le don, D'autre part, si Alice décéde avant Rober, les fiduciaires recoivent le
capital-deces, vendent Robert & Cie et font le don la mame année. Les fiduciaires ne peuvent pas utiliser le crédil dimpdt
pour éliminer limpat de Fannée précédant le décés de Robert, alors gue les particuliers, eux, peuvent le faire.

Pour que les fiduciaires puissent recevoir un crédit dimpdt sur le revenu pour don de bienfaisance, le document de la fiducie
doit stipuler que les fiduciaires sont autorisés & faire un don caritatif. Lors de 'établissement du document, les conseillers
juridigues de Robert s'assureront gue la fiducie paut bénéficier du crédit dimpdt si elle veut I'utiliser pour compenser l'impdt
sur la vente des actions de Robert & Cie et sur dautres actifs au décés de Robert.

Réle du conseiller auprés des clients

Comme le suggére la discussion précédente sur les plans de succession de Robert, certains clients ont besoin d'une fiducie
pour s'assurer que leurs intentions soient respectées, advenant un changement de circonstances. Personne ne peut
planifier convenablement en fonction de toutes les circonstances que présente |a situation de Robert, Dans ce cas, il est
preférable de recommander gu'un liers se charge de gérer |a situation du vivant du client el aprés son décés,

Au fur et 8 mesure gue la population avance en age, la planification des fiducies prendra de I'mportance. L'assurance aux
mains d'une fiducie est une nouvelle application d'une solution qui a fait ses preuves. La création d'une fiducie est aussi
l'occasion d'aborder d'autres possibilités de protection par le biais de 'assurance.

Une assurance sur plusieurs tétes payable au dernier décés peut servir a payer les impdts aprés le décés des deux
conjoints, L'assurance de soins de longue durée vaut |a peine d'étre envisagée, elle aussi, Mais la menace financiére et
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imprévue gue consfitue le soutien d'un conjoint vulnérable survivant peut exiger I'établissement d'une nouvelle assurance-
vie sur une seule téte souscrite sur des conjoints agés en bonne sante.

La valeur des actifs nécessaires pour justifier l'établissement d'une fiducie dépend principalement de l'importance
gu'accorde le client 8 ses objectifs et de la complexité que nécessite 'administration de la fiducie.

Si une société de fiducie ou un fiduciaire professionnel est nécessaire a la protection du bénéficiaire ou & une gestion 4 long
terme, il faut alors prévoir des honoraires et un compte d'un montant minimum. Il est cependant heureux gue le produit de
l'assurance-vie puisse servir a régler les services d'un professionnel, de fagon & ce que la fiducie fonctionne comme il faut.

Le présent article ne vise qu'a fournir des renseignements d‘ordre général. La Sun Life du Canada,
compagnie d'assurance-vie, ne fournit pas de conseils d'ordre juridigue, comptable, fiscal, & ses conseillers
ou a leurs clients. Avant que votre client agisse sur la foi des renseignements présentés dans ce document
ou avant de lui recommander quelgue plan d'action que ce soit, assurez-vous qu'il a recours aux services
d'un professionnel gui fera un examen approfondi de sa situation sur le plan juridigue, comptable et fiscal.
Tout exemple ou apercu utilisé dans cet article a simplement pour but de vous aider 8 comprendre les
renseignements gui y figurent et ne devrait en aucun cas servir de fondement aux opérations que vous ou
votre client pourriez effectuer.



